Empresarial

a organisé pour

Activité :
Conseil aux entreprises -
Cabinet Conseil en réduction des colits bureautiques

Problématique :

Quelle maniere différente d’aborder
la relation clients et prospects ?

Stratégie recommandée :

Evénement abordé sous un angle ludique et détente
avec |I’organisation d’un tournoi de golf pour

une quarantaine de clients et prospects du cabinet
(relations avec le golf, le restaurateur, signalétique
du site, invitation, photographies, remise

des cadeaux d’accueil et des prix...)

Lieu et date :
Région parisienne, Septembre 2007

L’agence est désormais en charge de toute

la communication de CLB Conseils

(plan de communication, petits-déjeuners conseils,
participation au salon RED COST 2008,

relations presse, parutions publicitaires...).



